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Данный бизнес-план посвящен открытию в спальном районе книжного магазина широкого ассортимента.

Методы сбора информации: кабинетное исследование. 

Бизнес-план содержит следующие основные блоки: 

1.    Описание услуги 
2.    Анализ рынка 
3.    Маркетинговый план 
4.    План сбыта 
5.    Производственная часть 
6.    Организационная структура 
7.    Финансовый план 
8.    Нормативная база 
9.    Организационный план 

Бизнес-план был обновлен в мае 2008 г. Предлагаемый бизнес–план может являться основой для написания бизнес-плана для Вашего проекта. К 
бизнес-плану прилагается финансовая модель в формате xls (Microsoft Excel). 
    
Выдержки из исследования:

Российский книжный рынок в течение 2002-2005 гг. демонстрировал стабильный рост наименований издаваемой литературы: по данным 
Российской книжной палаты (РКП), в 2005 году, по сравнению с 2002 годом, этот показатель увеличился на 27,6%. 

В настоящее время объем производства книжной продукции оказался таков, что реализовать ее книжным магазинам становится все труднее. 
Кризис перепроизводства, которым можно сейчас охарактеризовать сложившуюся на рынке ситуацию, в первую очередь обусловлен слабым 
развитием розничных торговых точек. По мнению экспертов, в России сейчас не хватает порядка двух тысяч книжных магазинов. В столице рост 
розницы сдерживает неэффективное использования государством принадлежащих ему торговых площадей, и нежелание их развивать. Отдельные 
издательства, в свою очередь, не имеют достаточно средств, чтобы самим построить розничные сети. 

Основную часть (70%) торгового оборота отрасли на сегодняшний день обеспечивает стационарная книжная торговля, т.е. специализирующиеся 
на книготорговле магазины, как сетевого, так и несетевого формата.
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