
 

http://b2blogger.com/research/report/666.pdf

Типовой бизнес–план автомойки ручного типа (обновление, январь 2008)
24 January , 2008 - Группа компаний Step by Step | Просмотров: 1071 
Услуги и Сервисы   Авто / Мото  

Дата выхода: 24.01.2008
Количество сраниц: 84
Язык отчета: Русский
Способ предоставления: В печатном / В электронном виде
Оплата:
Доставка: e-mail Курьер
Цена: 19000 руб
Скачать: demo-car-wash.doc

Данный бизнес-план посвящен проекту предоставления услуг по ручной мойке легковых машин и миниавтобусов в Москве на 4 поста в 
арендуемом помещении.

Предмет исследования: рынок услуг автомоек г. Москвы 

Методы сбора информации: кабинетное исследование. 

Бизнес-план содержит следующие основные блоки:

Описание услуг автомойки1. 
Анализ рынка услуг автомойки2. 
Маркетинговый план открытия автомойки3. 
План сбыта4. 
Производственная часть5. 
Организационная структура предприятия6. 
Финансовый план7. 
Нормативная база8. 
Организационный план9. 

Данный бизнес–план был проэкспертирован и обновлен, в результате чего:

План оказания услуг был изменен на более консервативный,1. 
Изменена финансовая часть проекта2. 
Принята работа по упрощенной системе налогообложения (УСНО).3. 
Добавлено приложение, посвященное УСНО4. 

Предлагаемый бизнес–план может являться основой для написания бизнес – плана для Вашего проекта. 

Выдержки из исследования:

На сегодняшний день в Москве работают 1250 автомоек, из них 300 автомоек автоматические. 

Пик моечной активности водителей приходится на период межсезонья. Наименее продуктивный сезон – зима. 

В разных районах города мойка кузова машины стоит от 100 до 300 рублей, пропылесосить салон можно за 50-150 рублей.
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