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Данный бизнес-план посвящен открытию аудиторской компании, предоставляющей услуги по проведению общего аудита и налогового 
консультирования.

Методы сбора информации: кабинетное исследование. 

Бизнес-план содержит следующие основные блоки:

Описание услуги1. 
Анализ рынка2. 
Маркетинговый план3. 
План сбыта4. 
Производственная часть5. 
Организационная структура6. 
Финансовый план7. 
Нормативная база8. 
Организационный план9. 

Бизнес-план был обновлен в марте 2008 года. В ходе обновления в финансовую модель бизнес-плана были внесены изменения. Предлагаемый 
бизнес–план может являться основой для написания бизнес-плана для Вашего проекта. К бизнес-плану прилагается финансовая модель в формате 
xls (Microsoft Excel). 

Выдержки из исследования:

Наибольшим спросом по итогам 2005 года пользовались услуги по аудиту. На их долю сегодня приходится 49%. Однако самым динамичным в 
этой сфере оказался сектор услуг по трансформации отчетности. За год обороты компаний, специализирующихся в этом направлении, 
увеличились на 59%. И именно эти услуги оказались наиболее дорогими для клиентов. Так, за год аудиторами в этой сфере было обслужено почти
 366 предприятий на общую сумму 316 млн. рублей. В то время как услуги по аудиту были оказаны 867 клиентам, при этом доход аудиторов 
составил 661 млн. рублей. 

По оценкам самих аудиторско-консалтинговых фирм, объем рынка аудиторских услуг в России колеблется в пределах 300-500 млн. долл. в год. По
 мнению экспертов, при учете рынка сопутствующих услуг (налогового, юридического консультирования и др.) эту цифру можно удвоить. В 
целом, большинство экспертов оценивает емкость рынка аудиторско-консалтинговых услуг в 1 млрд. долл.
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