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Данный бизнес-план посвящен открытию юридического агентства, предоставляющего услуги по регистрации и ликвидации юридических лиц, 
внесению изменений в учредительные документы, оформлению лицензий и консультации по юридическим вопросам.

Методы сбора информации: кабинетное исследование. 

Бизнес-план содержит следующие основные блоки:

Описание услуги1. 
Анализ рынка2. 
Маркетинговый план3. 
План сбыта4. 
Производственная часть5. 
Организационная структура6. 
Финансовый план7. 
Нормативная база8. 
Организационный план9. 

Бизнес-план был обновлен в апреле 2008 г. Предлагаемый бизнес–план может являться основой для написания бизнес-плана для Вашего проекта. 
К бизнес-плану прилагается финансовая модель в формате xls (Microsoft Excel). 

Выдержки из бизнес-плана: 

Рынок юридических услуг России очень молод. Российский рынок юридических услуг характеризуется жесткой конкуренцией во всех секторах 
этого вида деятельности. Основная конкуренция разворачивается между российскими и иностранными фирмами. При этом в пользу иностранного 
юридического консультанта говорят его многогранный опыт и имя, а также его возможности в решении вопросов международного 
сотрудничества. Фактор успешности российского юридического консультанта заключается не столько в известности и репутации, сколько в 
относительно невысокой стоимости оказываемых услуг, с которой иностранные консультанты конкурировать не могут. 

Ежегодный прирост юридических лиц в Москве составляет 7% от существующих предприятий, в 97% случаях учредители пользуются помощью 
юристов. Таким образом, совокупный рост сегментов рынка, на которых планирует работать юридическое агентство, составит порядка 7 млн. USD
 в год. 

Российский рынок юридических услуг характеризуется жесткой конкуренцией во всех секторах этого вида деятельности. Основная конкуренция 
разворачивается между российскими и иностранными фирмами. 

Законодательство развивается столь стремительно, что уследить за всеми изменениями и адекватно на них отреагировать в одиночку или малым 
коллективом практически невозможно. Поэтому важнейшей тенденцией рынка является создание юридических фирм - как малых, имеющих в 
своем составе до 5-10 профессиональных юристов, так и средних, включающих в себя от 10 до 20 специалистов. 

Ежегодный прирост юридических лиц в Москве составляет 7% от существующих предприятий, в 97% случаях учредители пользуются помощью 
юристов.
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