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Данный проект посвящен оценке степени доходности инвестиций в строительство жилой недвижимости в курортном городе населением более 100
 тыс. человек.

Описание бизнес-плана

Цель проекта - оценить степень доходности инвестиций в строительство жилой недвижимости в курортном городе населением более 100 тыс. 
человек. 

Строительство и недвижимость – одни из самых надежных сфер вложения капитала и развития бизнеса. За последние несколько лет в России 
сложились наиболее благоприятные условия для развития рынка строительства. 

Процесс динамичного развития рынка начал свой путь от Москвы и Санкт-Петербурга, захватывая крупные города и постепенно приближаясь к 
наиболее интересным для потребителей недвижимости регионов нашей страны. Традиционно регионами повышенного спроса на жилье являются 
южные курортные зоны России: побережье Краснодарского края и Кавказские минеральные воды. Основными преимуществами курортных 
городов перед региональными центрами являются благоприятные природные условия и большой потенциал роста цен на жилье. Уже сегодня 
более 50% квартир в регионе Кавказских минеральных вод приобретаются жителями крупных городов: Москвы, Санкт-Петербурга, 
Екатеринбурга и Ростова-на-Дону. 

Данный бизнес-план наряду с общим описанием ситуации на рыке жилищного строительства в регионе Кавказских минеральных вод дает 
подробное описание порядка и этапов строительства жилого дома в курортном городе населением более 100 тыс. человек с подробным расчетом 
всех затрат и доходов от реализации проекта. А темпы роста цен зачастую сопоставимы с московскими. 

Бизнес-план представляет интерес для 
·    Кредитных организаций 
·    Инвестиционных компаний, работающих на рынке недвижимости, 
·    Крупных агентств недвижимости, осуществляющих продажи по всей территории страны 
Частных инвесторов 

Суть проекта 

Суть проекта заключается в возведении четырехподъездного жилого дома в спальном районе города – курорта с населением более 100 тысяч 
человек. Для расчетов за основу был взят город Кисловодск. 

Состав объект 

9 – этажный четырехподъездный жилой дом, расположенный на территории 5000 кв.м. При его возведении предполагается ввести в эксплуатацию 
11 457 кв.м. жилого фонда; подземную стоянку площадью 1920 кв.м. 

Источники информации: 

·    Данные участников рынка и подрядных организаций. 
·    Информация органов государственной статистики 
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